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３０ヶ国２０００社から寄せられる日本商品の調達依頼情報を基に、 

日本企業の海外進出を支援しております。 
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世界バイヤーの調達代行・調達支援業務海外展開支援サービス 

　　　　　　　　　　　　　	

調達要望 情報 

商品 

日本 
29カ国のバイヤー 

ロシア、韓国、中国、香港、ネパール、
インド、フィリピン、タイ、マレーシア、
シンガポール、インドネシア、ミャン
マー、ブルネイ、ベトナム、ネパール… 商品 

【事業内容】 

【会社概要】 

私達COUXU株式会社は、海外へ日本商品を販売する営業代行会社ではなく、
海外企業から『日本の製品・商品を調達したい！】という要望を集め、 

日本企業様に商談機会を提供させて頂くという活動を行っております。 



弊社へ調達依頼を行った企業の数 

約2,000社 

現在、30カ国以上のバイヤーと取引を継続中です。 

ロシア、韓国、中国、香港、台湾、ネパール、インド、フィリ
ピン、タイ、マレーシア、シンガポール、インドネシア、ミャ
ンマー、ブルネイ、ベトナム、ネパール、イラン、イスラエル、
パキスタン、レバノン、バーレーン、クウェート、UAE（ドバ
イ）、アラブ首長国連邦、トルコ、スリランカ、ラトビア、イ
ギリス、ポーランド、デンマーク、ブラジル、エクアドル、ア
メリカ、南アフリカ、オーストラリア、フィジー、カナダ… 



その他多数のご登録をいただいております。�

主要海外企業�



調達依頼は1ヵ月あたり、100~120件程度頂いております。 
商品カテゴリーとしては一般消費財の調達依頼が多く、全体の70％程度を占めま

す。 
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調達依頼：地域別	
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調達依頼：業種別	

美容・パーソナルケア	

食品・飲料	

アパレル	

日用雑貨・園芸	

健康・医療	

家電関連	

車・バイク	

玩具・ホビー	

インテリア	

ギフト・工芸品	

その他	

海外企業からの調達依頼内容�



海外企業が欲している商品ニーズを日本の企業様に共有させて頂きます。 
また、貴社から『毎日』商品ニーズへの提案が可能です。 

海外企業からの調達依頼の共有�



“25HoursBuyers” は海外バイヤー専用の日本商品総合カタログです。 
海外2,000企業が日本商品をここから仕入・調達を行っております。 

海外向け商品総合カタログ�



今期の主な実績	

・大阪大手ドラッグストアが弊社とお取り組み後、	
　1年で台湾の大手ドラッグストア代理店契約が成立。	
初回取引金額：¥8,621,000	

・健康食品、美容商品を扱っている日本企業が弊社とお取り組み
後、半年でシンガポール、中国、香港にて¥60,000,000以上の売
り上げを達成	

・弊社のコンサルティングの元、チョコレート（ご当地の味複数）を	
シンガポールの商社に販売契約成立。	
初回取引金額：¥5,540,580	

・兵庫県 シューズメーカーの香港ディストロビューター開拓成功	
※既に継続したビジネスになっております。	
初回取引金額：¥3,000,000	

・弊社を通して洋服(古着)をラトビアの商社に販売成立。　　	
取引金額：¥1,328,600	

・サロン用シャンプー、トリートメント等を台湾の小売店に販売　　	
取引金額：¥205,200	

ご質問・不備等ございましたら気軽にご連絡くださいませ。	
	
何卒よろしくお願いいたします。	

Etc…	



GiftShow【ギフトニュース】� 展⽰会専⾨誌 【展⽰会とMICE】�

事例・サービス概要�

進出3か月でミャンマーへ販路獲得‼（株式会社コスメフリーク 様） 

中小企業であれば、基本的に全てが限られる。 
人。商品。金。時間。情報。それを解決してくれたのがCOUXU社でした。 

（興栄光工業株式会社 様） 

「かかと角質ケア商品」を販売してい
るコスメフリーク様は弊社とお取り組
みし、初めての海外進出にも関わら
ず、3ヶ月でミャンマーの11店舗の美
容スパ、ビューティサロンに導入され
ました。	

COUXU社との取り組みでタイに販売す
ることができました。	
意図した戦略を練り、その想定通りの
結果になることができました。	
COUXU社の良いところは、中小企業が
行える提案であり、やりたいことが実現
できるという事です。	


